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Tervetuloa verkostoitumaan ja

e

kuulemaan tarkem m m pk-yritta jille

suunnatusta tuotteistusvalmennuksesta!
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Asiakkaalle lisaarvoa ja helppoa

ostamista — Tule mukaan Myyntivimm
valmennuksiin!
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 Tuotteistusvalmennus starttaa verkossa
15.1.2024
» Myyntivalmennuksen kick off 11.2.202__

 Valmennukset toteutetaan joustavasti ja ne 0
maksuttomia. ]

* Ne on suunnattu etelasavolaisille yksmyrltta
seka pk- ja mikroyrityksille ja niiden
henkilokunnalle (ei toimialarajoitusta)

Tuotteistusvalmennuksen toteuttavat

ESYK( ¢ mindhive

£ Ilm oittaudu mukaan:

Euroopan unionin 'Q Clinkeino-, likenne- ia > XAMK bit.ly/ myyntivimma
osarahmttama ympériStékeSkus Kaakkoisl:S uuuuu
ammattikorkeakoulu J




Ostaminen asiakkaalle helpoksi

Tuotteistusvalmennus 15.1-164.2025

e Valmennuksen tavoitteena on auttaa yrityksia + + " +
Q\ O O Ao A O =
X x X : : . Y AN =/ | \&/ -
o selkeyttimadn tuotteistuksen vaiheita > [h(€\‘|'|] = \ g__
o ymmartimaadn markkinoiden vaatm uksia ja
. 5 A L e o1 . Tuote Asiakkaat Pika-analyysi Tuotanto
o tekemaan kiytannonlaheisia paatoksia
) ) . .. . . Maarittele tuotteen Kuvaa kohderyhma ja Arvioi r.mpeaau tuotteen Kuvaa tuotteen
tu 0O tte ld en ta 1 p a lve lu ld en ke h ltta mise ks 1. ﬁjgg;_maiSUUdH ja heidén tarpeensa. potentiaalinen tuotto. valmistusprosessi.
| + || V4 +
¢ Valmennus koostuu kuudesta moduulista: @ ““\ @
0 Moduulil: Starttituotteistusprosessiin =) = (Y]
o Moduuli2: Asiakkaat,tuote ja pika-analyysi Toimitukset Myyntija After Sales -
markkinointi toiminnot
o Moduuli3: Tuotanto ja tom itus oo o et mn Glkeen.
paakanavat.

o Moduuli4:Ilaskenta

o Moduuli5:Myyntija markkinointi

o Moduuli6: Jalkim arkkinointi
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Valmennuksen kulku moduuleittain

Myyntija
m arkkinointi

Asiakkaat,tuote ja pika-

: Jalkim arkkinointi
analyysi

Startti Tuotanto ja toim itus

e Osallistujat tutustuvat e Osallistujat luovat asiakaspro fiilit e Osallistujat suunnittelevat e Osallistujat kehittavat e Suunnitellaan asiakas-

tuotteistusprosessin
vaiheisin ja digitaaliseen
tuotteistusalustaan.
Jokamen méiérittelee

tuotteistusprojektinsa
tavoitteet.

e Aloitetaan alustavat
kustannus- ja kannat-
tavuuslaskelmat tuotteis-
tettavan tuotteen tai
palvelun osalta.

t110.12.2024
klo 9- 1130

ke 15.1.2025
klo 9-10.30

ja arvioivat tuotteensa tai
palvelunsa valmiusasteen.

e Vertaisryhmatantavat
palautetta asiakasprofileista ja
tuoteanalyysista.

e Arvioidaan asiakasryhmien
kannattavuutta ja madritetddn
tuotteiden taipalveluiden
kustannusrakenne.

to 30.1.2025
klo 9-11.30

ke 5.2.2025
klo 14-16

tuotanto- ja toimitusprosessin
sekid arvioivat ulkoistam is-
mahdollisuuksia.

o Keskitytidn laadunvarmistukseen

ja toimitusprosessien
optim ointiin.

Iaskenta

e Jasketaan tuotannon ja toimitus-
prosessin kustannukset ja arvioidaan

ulkoistamisen taloudelliset vaikutukset.

ke 19.2.2025
klo 9- 1130

ti25.2.2025
klo 14-16

m yynti- ja markkinointi-
strategiat.

Ryhm atyossda analysoidaan
m arkkinointikana vien

toim ivuutta ja viestien
kohdentam ista.

Myynnin ja m arkkinoinnin
kulujen laskeminen ja
ndiden vaikutusten
arviointituotteistuksen
kokonaiskannattavuuteen.

ke 19.3.2025
klo 9-11.30

ke 26.3.2025
klo 14-16

palvelu- ja ja lkim a rkkinointi-

prosessit,kuten huolto ja
asiakaspalaute.

Valmennus huipentuu
loppuesittelyihin, joissa
osallistujat saavat
vertaispalautetta.

e Kootaan kaikkilaskelmat
lopulliseksikannattavuus-
analyysiksi,joka antaa
kokonaiskuvan projektin
taloudellisista
vaikutuksista.

ti8.4.2025
klo 9- 1130

ke 16.4.2025
klo 14-16



Tyoskentelytavat

e Jokamen moduulialkaa yhteiselld aloitusluennolla

(livend Mindhiven toim istolla:Maaherrankatu 22,
Mikke li).

¢ Moduuln tomen tapaaminen on
klinikkatyyppinen,johon halukkaat voivat
osallistua verkossa.Sima kiydaan lapi
aloitusluennon keskeiset sisallot ja syvennetdadn
osaamista

e Tapaamisten valilla osallistujat ta yttavat
itsendisestituotteistamisen tydkirjaa
tuotteistusalustalla
0o Valmentaja kommentoityokirjaa ja antaa

palautetta alustalla

e Valmennukseen voi1osallistua samasta yrityksesta
useampihenkild

= SYIK@e mahdeilsgHjyeua viisika yttd ji a

saman tyokirjan parim




Tyoskentelytavat

e Jokamen osio muodustuu lahitapaamisesta
Mikke lissd ja klinikka tyyppisesta
verkkotapaamisesta

e klinikkatyyppisessd verkkotapaamisessa kiyddaan
lipi1lahitapaamisen keskeiset sisallot ja
syvennetiadn osaamista

e Tapaamisten valilla osallistujat ta yttavat
itsendisestituotteistamisen tydkirjaa
tuotteistusalustalla
0o Valmentaja kommentoityokirjaa ja antaa

palautetta alustalla

© Valmennukseen voi1osallistua samasta yrityksesta
useampihenkild
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EntaJos -alusta valmennuksen tukena

ENTA

Tyckirja » Kirjoneulepaidat

Tuotteistamisen
tyokirja

=
Tuote

Maarittele tuotteen
padominaisuudet ja
hyddyt

Pika-analyysi

Arviol nopeasti tuotteen
potentiaalinen tuotto.

Tuotteistamisen tyokirja

Kirjoneulepalidat

Maarittele ensin tuoctteesi ja etene sitten osio kerrallaan haluamassasi jarjestyksessa.
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. Myynti j
Asiakkaat yyntja
markkinointi
Kuvaa kohderyhma ja Maérittele myynnin ja
heiddn tarpeensa. markkinoinnin

paidkanavat

O

Tuotanto

Kuvaa tuotteen
valmistusprosessi.

Toimitukset

Madrittele, miten tuote
toimitetaan

@ Matti Meikdldinen

&

After Sales -
toiminnot

Kuvaa, miten asiakkaita
tuetaan myynnin jdlkeen
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Tuotteistamisen valmennus

[Iman tuotteistamista hyvakm tuote

on vaitkea myytava




Keskeiset kysym ykset
tuotteistamisessa

e Onko tuotteclle/palvelulle ostaja ?

e Kumka valmis tuote/palvelu on
m a rkkm o 1lle ?

e Tarkeimmat kysym ykset: ’
o Mihmm tuote on tarkoitettu?

o Miksiasiakas ostaa?

o Hnta,myynnin potentiaal, kilpailutilanne.
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Tuotteistamisen
hyodyt
e Myyntivalmun tuotteen vaatimukset

e [ikeidean kaupallisten
mahdollisuuksien arviomti

® Ihvestomti- ja
kannattavuuslaskelmien tekemimen




Tuotteistamisen

valheet

® Asiakkaat

e Tuote ja tuotantokustannukset

e Markkinomtija m yynti

e Tuotanto,tomitukset ja
jalkitomenpiteet

08
e

Asiakkaat

Kuvaa kohderyhma ja
heidan tarpeensa.
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Tuotanto

Kuvaa tuotteen
valmistusprosessi.
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Myynti ja
Tuote yyntja o
markkinointi
Maadrittele tuotteen Maarittele myynnin ja
paaominaisuudet ja markkinoinnin
hyodvt. paakanava t.
- —-
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. After Sales -
Toimitukset -
toiminnot
Maarittele, miten tuote Kuvaa, miten asiakkaita
toimitetaan. tuetaan myynnin jalkeen.
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Yhteenveto

e Tuotteistammen on kasvun ja
kaupalisen menestyksen perusta

@ Tormmnan vailheittamen suunnitte lu
auttaa onnistumaan

ESYK{( ¢ mindhive



	Tee ostamisesta �asiakkaallesi helppoa
	Asiakkaalle lisäarvoa ja helppoa ostamista – Tule mukaan Myyntivimman valmennuksiin!

	Ostaminen asiakkaalle helpoksi
Tuotteistusvalmennus 15.1.-16.4.2025
	Valmennuksen kulku moduuleittain
	Työskentelytavat
	Työskentelytavat
	EntäJos -alusta valmennuksen tukena
	Tuotteistamisen valmennus
	Keskeiset kysymykset tuotteistamisessa
	Tuotteistamisen hyödyt
	Tuotteistamisen vaiheet
	Yhteenveto

