9.4.2026 klo 10-16 Myynnin pelikirja valmennus

Ostokayttaytymisen muutos.
Moderni myynti.
Prospektointi ja ICP.
Monikanavainen
kontaktointi. Timanttinen
aslakastapaaminen. Voittava
tarjous. Oman yrityksen
kehittamisen roadmap.

9.4.2026 klo 10-16 Juvalla

Valmennuksessa kehitetaan osallistujayritysten
avainhenklloiden osaamista modernin myynnin pelikirjasta ja
Osaamisesta rakentaa se omalle yritykselle.

Ennakkotehtava: mitka ovat yrityksesi myynnin vahvuudet ja
kehitysalueet?

Valmennuksen sisaltoing ovat:

@ Asiakkaiden ostokayttaytymisen muutos - mita asiakkaat
arvostavat myynnissa ja myyjissa vuonna 2026
tutkimusten valossa”

@® Menneen gjan myyja vs Moderni myyja

@® Modernin myynnin systeemi X by Kenner Company

@® Esimerkki modernin myynnin pelikirjasta

@® Prospektointi ja ICP

@® Monikanavainen kontaktoktointi

@ \aikuttava asiakastapaaminen

@ \oittavan tarjouksen tekeminen

@® Neuvottelut erilaisten ostgjapersoonien kanssa ja
klousaaminen

@® Asiakkuuksien johtaminen

@® Oman yrityksen pelikirjan rakenteen ja roadmapin
suunnittelu



29.4.2026 Seurantatapaamispdivi Teamsissa

Myynnin
pelikirjojen esittely
|]a sparraus.
Myynnin
kehittamisen tuki
Ja muutosten
Implementointi.

3 x 2b sparraus Teamsilld

Valmennuspaivan jalkeen jarjestetaan 29.4.2026
kalkille osallistujayrityksille seurantapaiva.

Se toteutetaan pienryhmasparrauksina (kolme
kappaletta) Teamsissa 2h kokoontumisina.

Pienrynmasparrauksessa varmistetaan viela
yrityskohtaisesti myynnin pelikirjojen oikea
rakenne ja sisalto.

Samalla sparrauksissa tuetaan yritysten
avainhenkildiden myynnin pelikirjan
rakentumista seka syvennytaan auttamaan
yrityksia kehittamaan myyntia kriittisten
valheiden ja strategian pohjalta.



